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El Rector de la Universidad Nacional de Educacion a Distancia
considerando que

Don IGNACIO ROSALES ZABAL

con DNI 44269995D

ha superado los estudios correspondientes al curso

Impulsa tu startup: claves para conseguir financiacion

Fecha de inicio: 1 de febrero de 2026; Fecha de finalizacion: 15 de marzo de 2026
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segln el programa que figura al dorso de este documento,
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Impulsa tu startup: claves para conseguir financiacion

Convocatoria 2025/2026

Fecha inicio curso: 1 de febrero de 2026 - Fecha fin curso: 15 de marzo de 2026

Programa

Cod: 14942

MODULO 1. FUENTES DE FINANCIACION PARA STARTUPS

1.1. Introduccion: Necesidades de financiacion de las empresas emergentes. ENISA.
1.2. El proceso y las modalidades de financiacion de las startups.

1.3. Financiacion de desarrollo temprano (£arly Stage).

1.4. Financiacion pablica.

1.5. Financiacion del crecimiento (Growth Stage) -

MODULO 2. FRENTE AL INVERSOR: COMO VENDER TU EMPRESA

2.1. Como preparar un deck (incluyendo plan financiero).

2.2. Como preparar un pitch. )

MODULO 3. RONDAS DE FINANCIACION.

3.1. Rondas de financiacion: documentacion legal y contractual

3.2. Term sheet [ LOI / Memorandum.

3.3. Pacto de socios.

3.4. Planes de incentivos: stock optionsy phamtom shares.

3.5. Acuerdos de inversion.

MODULO 4. LA VALORACION DE LAS STARTUPS.

4.1. Consideraciones generales para la valoracion de startups.

4.2. Expectativas de los inversores-financiadores. Métodos cuantitativos. Métodos cualitativos.
MODULO 5.- CASOS PRACTICOS

5.1. Experiencias de emprendedores.



