Curso académico 2017-2018

Cursos de postgrado
ROSES Plataforma docente

Comercio Exterior

40 créditos DIPLOMA DE ESPECIALIZACION

del 1 de diciembre de 2017 al 30 de septiembre de 2018

Caracteristicas: material impreso, actividades presenciales optativas, pagina web y curso virtual.

Economia Aplicada
Facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales

Convocatoria mas reciente

Existe una convocatoria de este curso en el dltimo curso académico para el que ha sido publicitado.

Periodo de matriculacion:

Del 6 de septiembre al 15 de diciembre de 2021.

Periodo de docencia:

Del 1 de diciembre de 2021 al 30 de septiembre de 2022.

Puede acceder a ella a través de este enlace.

PROGRAMA DE POSTGRADO

Master, Diploma de Especializacion, Diploma de Experto y Certificado de Formacion
del Profesorado.

Curso 2017/2018

El Programa de Postgrado acoge los cursos que dan derecho a la obtencion de un Titulo Propio otorgado por la UNED. Cada curso se
impartira en uno de los siguientes niveles: Master, Diploma de Especializacion, Diploma de Experto y Certificado de Formacion del
Profesorado.

Requisitos de acceso:


http://www.comercioexterioruned.com
https://formacionpermanente.uned.es/tp_actividad/actividad/comercio-exterior

Estar en posesion de un titulo de grado, licenciado, diplomado, ingeniero técnico o arquitecto técnico. El director del curso podra

proponer que se establezcan requisitos adicionales de formacion previa especifica en algunas disciplinas.

Asimismo, de forma excepcional y previo informe favorable del director del curso, el Rectorado podra eximir del requisito previo de
la titulacion en los cursos conducentes al Diploma de Experto Universitario. Los estudiantes deberan presentar un curriculum vitae
de experiencias profesionales que avalen su capacidad para poder seguir el curso con aprovechamiento y disponer de acceso a la

universidad segiin la normativa vigente.

El estudiante que desee matricularse en alglin curso del Programa de Postgrado sin reunir los requisitos de acceso podra hacerlo
aunque, en el supuesto de superarlo, no tendra derecho al Titulo propio, sino a un Certificado de aprovechamiento.

Destinatarios

Titulados superiores de cualquier especialidad, interesados por los temas que se tratan en el curso.

Esta dirigido tanto a las personas que desarrollan su actividad profesional dentro de estos sectores, como a aquellas que, quieran
trabajar en ellos en el futuro.

1. Presentacion y objetivos

El curso de Comercio Exterior trata de formar especialistas en la teoria y practica del comercio internacional, con especial referencia

al comercio exterior espariol

Otra Informacion

Serd responsabilidad exclusiva del Equipo Docente la informacion facilitada en la siguiente relacién de hipervinculos. En
caso de detectarse alguna contradiccion, prevalecera la oferta formativa aprobada por el Consejo de Gobierno para cada
convocatoria, asi como del Reglamento de Formacion Permanente y del resto de la legislacion Universitaria vigente.

Mas Informacion

2. Contenidos

- Teoria del comercio internacional

- Evolucion del comercio exterior

- Regulacién del comercio exterior

- Aspectos fiscales del comercio exterior

- Financiacion del comercio exterior


http://http://www.comercioexterioruned.com

- El transporte internacional de mercancias

- El Comercio electronico

3. Metodologia y actividades

El Curso esta concebido para facilitar al alumno un panorama amplio de lo que significa el intercambio internacional desde el punto

de vista espaniol. Incluye, por tanto, aspectos tedricos y practicos que se complementan.

El Curso no pretende aumentar los conocimientos del especialista en una determinada materia, sino completar su bagaje teérico y,
fundamentalmente, practico en las otras areas.

Para obtener el rendimiento previsto del Curso es preciso que el alumno haga un esfuerzo continuado: dominar los temas supone de
ciento cincuenta a doscientas horas de estudio, siendo necesario realizar los ejercicios practicos (normalmente en forma de test) y
dedicar algiin tiempo a las lecturas seleccionadas. Sélo asi podra llegar a conocer, en debida forma, las materias tratadas en el curso

y ampliar sustancialmente sus conocimientos profesionales.

El material didactico y la estructura del Curso han sido disefiados de acuerdo con las caracteristicas especificas del sistema de
ensefianza a distancia, en base a la experiencia de mas de veinticinco afios que, en este tipo de ensefianzas superiores, ha
desarrollado la UNED.

Los alumnos podran mantener un servicio de consultas, mediante los foros del curso, por teléfono, fax, correo electronico por carta,
con los profesores del Curso, estableciéndose los cauces oportunos para que este contacto profesor-alumno sea de la maxima ayuda

en el proceso de estudio.

4. Material didactico para el seguimiento del curso

4.1 Material obligatorio

4.1.1 Material en Plataforma Virtual

Textos desarrollando el temario, en que se analizan con suficiente detalle, claridad y sistematizacion los aspectos
relevantes sobre la materia, incluyendo también las referencias bibliograficas més interesantes.

Lecturas. Como complemento de dichos textos, y para que el alumno disponga de una mayor profundizacion en algunos
temas, se facilitaran los articulos o capitulos actualizados mas importantes de la literatura econdmica relacionada con la

materia.

Las addendas de actualizacion, asi como los anexos.



Todo el material didactico ha sido redactado por los profesores del Curso.

El material impreso consta de tres Tomos:

Tomo 1.

Madulo I:

El comercio exterior de Espaiia y su regulacion.
Anexo I:

Comercio electronico.

Tomo 2.
Médulo II:

Aspectos fiscales del comercio exterior espaiiol.

Tomo 3.

Modulo I1I:

Aspectos financieros del Comercio Exterior
Médulo IV:

Teoria y practica del transporte.

Anexos (En pdf, en el curso virtual)

5. Atencion al estudiante

Las tutorias se realizan los martes de 10.00 a 14.00 horas y los miércoles de 16.00 a 20.00 horas, en el teléfono 91 3986391. Y
durante el periodo lectivo en el correo electronico: Irodriguezf@cee.uned.es

Las Sesiones son grabadas y colgadas en el curso:
- Primer cuatrimestre: sesion inaugural, viernes tarde, y una sesione en sabado (examen) maiana.

- Segundo cuatrimestre: dos sesiones en sabado (examen) mariana.



Pagina web: http://www.comercioexterioruned.com

6. Criterios de evaluacion y calificacion

Para superar el curso el alumno realizara los examenes(via internet), correspondientes cada uno de los dos cuatrimestres del curso:

La primera prueba correspondiente al primer cuatrimestre consistira en la realizacion de un examen de los temas 1a 12.

La segunda prueba consistira en la realizacion de un examen similar adaptado en el segundo cuatrimestre de los temas 13 a 24.

Los examenes tendran lugar en los meses de Febrero, Junio y Septiembre (Extraordinario),sabado a las 10:00 horas de la mafiana y la
realizacion de los mismos sera por internet.

En lo referente alas evaluaciones a distancia, su realizacion es, de caracter voluntario, y estan colgadas en la plataforma del curso.

7. Duracion y dedicacion

Del 01/12/2017 al 30/09/2018

8. Equipo docente

Director/a

CASTEJON MONTIIANO, RAFAEL

Directores adjuntos

REQUEIIO GONZALEZ, JAIME

Colaboradores UNED

ALCAIDE ARENALES, ANGEL



ESCRIBANO FRANCES, GONZALO

RODRIGUEZ FERNANDEZ, LAURA

SALIDO HERRAIZ, JAVIER

Colaboradores externos

HERNANDEZ GUTIERREZ, LUIS

RODRIGUEZ RUIZ, JULIAN

SANCHEZ FERNANDEZ-BERNAL, RAUL

9. Precio del curso

Precio de matricula: 1.200,00 €.

Precio del material: 350,00 €.

10. Descuentos

10.1 Ayudas al estudio y descuentos
Se puede encontrar informacion general sobre ayudas al estudio y descuentos en este enlace.

Debe hacer la solicitud de matricula marcando la opcion correspondiente, y posteriormente enviar la documentacion al
correo: descuentos@fundacion.uned.es.

11. Matriculacion


https://www.uned.es/universidad/inicio/estudios/formacion-permanente/ayudas-estudios.html
mailto: descuentos@fundacion.uned.es

Del 7 de septiembre al 15 de diciembre de 2017.
Teléfonos: 91 3867275 / 1592
Fax: 913867279

http://www.fundacion.uned.es/

12. Responsable administrativo

Negociado de Especializacion.



